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Deux directions. Les mêmes barrières.
Un accord de libre-échange abaisse le tarif. Il ne dit pas qui achète en premier, quelle loi sur les données
s’applique, ni ce qu’exigera l’examinateur de la sécurité de l’acheteur. Nous bâtissons la preuve pour
chacun, puis la démarche qui vend une fois la barrière franchie.

CANADA
fédéral · provincial

EN · FR

AMÉRIQUE
LATINE

ES · PT

Quel pays d’abord Règles données et IA Qui le vend

Quel marché au CanadaBarrières de sécurité fédéralesUn acheteur bilingue

VERS LE SUD · CANADA–AMÉRIQUE LATINE

Classez les marchés, puis choisissez la voie.

1 Quel pays d’abord.
Le Mexique, le Chili, la Colombie et le Pérou ont
chacun leur accord avec le Canada, leurs
acheteurs et leur cycle de vente. Nous les
classons avant votre premier vol.

2 Vos règles de données vous suivent.
La loi chilienne 21.719 s’applique dès le
1er décembre 2026 (un report d’un an est devant
le Sénat). La LGPD, la loi colombienne 1581 et la
loi mexicaine de 2025 s’appliquent déjà.

3 Qui le vend là-bas.
Distributeur, partenaire ou vente directe : le
mode d’achat décide. Nous nommons la
démarche et les cinq premiers comptes.

VERS LE NORD · AMÉRIQUE LATINE–CANADA

Évaluez le Canada, puis franchissez ses barrières tôt.

1 Quel marché au Canada.
Dix provinces, trois territoires, deux langues
officielles et un acheteur fédéral qui ne
ressemble à aucun acheteur privé. Nous
nommons le segment et l’acheteur.

2 La sécurité suit l’horloge de l’acheteur.
Un service infonuagique Protégé B passe en
général par l’évaluation du Centre canadien pour
la cybersécurité, sur parrainage d’un ministère.
Un contrat de défense peut exiger l’inscription
aux marchandises contrôlées et le PCCC.

3 Un acheteur bilingue.
Les acheteurs fédéraux travaillent en français et
en anglais. Nous rédigeons positionnement,
présentation et propositions dans les deux.

LÀ OÙ LE CANADA A DÉJÀ UN ACCORD DE LIBRE-ÉCHANGE DANS LA RÉGION

Chili · 1997 Costa Rica · 2002 Pérou · 2009 Colombie · 2011 Panama · 2013 Honduras · 2014 Mexique · ACEUM

PTPGP · Mexique, Chili, Pérou Équateur · signé en juillet 2026 Mercosur · en négociation

Trait plein : en vigueur. Pointillé : pas encore. L’Équateur a signé le 24 juillet 2026; la ratification est en attente. Pour le
Mercosur, la ministre des Affaires étrangères Anita Anand vise une conclusion idéalement avant la fin de 2026.

Édition Web, octobre 2026. Faits à jour au 5 octobre 2026. Sources lues les 2026-10-04 et 05 : Affaires mondiales Canada, Canada’s relations with Latin America and the Caribbean (2026)
et Le Canada et l’Équateur signent un accord de libre-échange (juillet 2026); Farrow, Canada’s current free trade agreements; Buenos Aires Times (17 juillet 2026); Garrigues (2025); Diario
Constitucional (2026); Senado de Chile, boletín 18.623-07; Función Pública, loi 1581 de 2012; Centre canadien pour la cybersécurité, programme d’évaluation infonuagique (2026); SPAC,
communiqué sur le PCCC (14 avril 2026).

Stéphane Raby, CISSP, CMC, ing., MBA · stephane@sagentix.ca · 613-762-6343 · sagentix.ca Croissance sécurisée, simplifiée.
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Dix phases. Une question chacune.
Chaque phase se termine par un livrable que votre conseil, votre banque ou votre partenaire peut vérifier
ligne par ligne. Un contrôle qualité en 18 vérifications le bloque si une seule citation échoue.

LES DIX PHASES

01 Renseignement de marché
Quelle taille de marché, et quels segments gagner?

06 Stratégie de tarification
Quoi facturer, et sur quelle base.

02 Proposition de valeur
Pourquoi vous choisir plutôt que ce que l’acheteur a déjà?

07 Modèle d’affaires
Le modèle tient-il avec de vrais chiffres?

03 Architecture du message
Quoi dire, à qui, et quoi ne jamais affirmer.

08 Exécution de la stratégie
Feuille de route de 90 jours, responsables et indicateurs.

04 Présentation (pitch)
Une histoire en quatorze diapositives, pour cinq auditoires.

09 Audit numérique
Ce qu’un acheteur, ou un moteur d’IA, trouve à votre sujet.

05 Processus de vente
Une démarche reproductible, de l’intérêt à la signature.

10 Discipline de la preuve
Lesquelles de vos affirmations résistent à la vérification.

PAR OÙ COMMENCER CA$ au Canada · US$ en Amérique latine · chaque palier crédite la Phase 1

01 02 03 04 05 06 07 08 09 10
Validation de principe 4 500 $
5–7 jours ouvrables · remboursable (conditions)
Fondation de mise en marché 13 500 $
2 à 3 semaines
Architecture de revenus 27 000 $
4 à 5 semaines
Mise en marché complète 45 000 $
6 à 8 semaines

AVANT DE TRAVERSER, DEMANDEZ-VOUS CYBER ET IA, EN UN PARAGRAPHE

Nous rédigeons les preuves de préparation pour
Protégé B, le PCCC, les marchandises contrôlées, ISO
27001, SOC 2, la vie privée et la gouvernance de l’IA :
15 autorisations d’exploitation, dont 13 au niveau
Protégé B. L’évaluateur reste indépendant.

CISSP · CMC · ing. · MBA · plus de 25 ans · plus de 1 400 actifs de PI catalogués
Membre de service, Caribbean Association of Banks, depuis août 2026

Chaque affirmation sourcée. Chaque constat tracé. Chaque livrable défendable.

Balayez pour évaluer votre préparation en moins de 3 minutes.
Dix dimensions, mise en marché ou cyber et IA : votre niveau et vos trois premiers écarts,
sur-le-champ. Vous préférez parler? Réservez un appel gratuit de 30 minutes avec le fondateur.
sagentix.ca/fr/resources/readiness-scorecard

Stéphane Raby, CISSP, CMC, ing., MBA · Sagentix Advisors Inc. · stephane@sagentix.ca · 613-762-6343 Croissance sécurisée, simplifiée.

Qui est le premier acheteur, nom et titre?1

Quelle loi sur les données s’applique?2

Qui le vend : vous, un distributeur ou un partenaire?3

Que demandera leur examinateur de la sécurité?4


